	AUTOCOMERCIAL

	
	

	Objetivos

	

	I
	Propiciar la  apertura de los participantes con el objetivo de conocerlos mejor.

	
	

	
	

	TIEMPO:

Duración: 30 Minutos


	MATERIAL:
Ninguno



	TAMAÑO DEL GRUPO:

Ilimitado


	

	LUGAR:

Aula Normal

El salón donde está sesionando el grupo.
	


	
	DESARROLLO

	
	

	
	SIN FORMATO

	
	

	I.
	El Facilitador explica a los participantes que van a idear un comercial en el cual cada uno va a ser el producto que se anuncia. (Aproximadamente 15 minutos)

	
	

	II.
	Los participantes presentan sus comerciales

	
	

	III.
	Al final el facilitador guía un proceso para que los participantes comenten como se sintieron al hacer un auto comercial, y obtener conclusiones acerca del tema visto.

	
	

	IV.
	El instructor guía un proceso,  para que el grupo analice como se puede aplicar lo aprendido a su vida.

	
	


